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Spese operative 

Complessivamente, le spese di vendita, generali e amministrative (SG&A) e le spese di ricerca e 
sviluppo hanno rappresentato il 27,0% dei ricavi netti nel secondo trimestre, rispetto al 31,4% dello 
stesso trimestre di un anno fa e il 28,1% del primo trimestre 2006. Le spese di R&S di 408 milioni di 
dollari nel secondo trimestre sono state essenzialmente stabili rispetto ai 409 milioni di dollari del 
trimestre precedente mentre le spese SG&A sono state di 266 milioni di dollari per il secondo 
trimestre 2006 rispetto a 256 milioni di dollari del primo trimestre 2006. 

Reddito operativo, utile netto e utili per azione 

Reddito operativo, utile netto e utili per azione sono aumentati tutti in maniera significativa rispetto 
allo stesso periodo di un anno fa. Per il secondo trimestre 2006, la Società ha registrato un reddito 
operativo di 169 milioni di dollari e un utile netto di 168 milioni di dollari, ovvero 0,18 dollari per 
azione dopo la diluizione. Nel trimestre di un anno fa, la Società aveva registrato un reddito 
operativo di 12 milioni di dollari e un utile netto di 26 milioni di dollari ovvero 0,03 dollari per 
azione dopo la diluizione. Nel trimestre precedente, la Società ha registrato un reddito operativo di 
140 milioni di dollari e un utile netto di 132 milioni di dollari ovvero 0,14 dollari per azione dopo la 
diluizione. 

La Società ha sostenuto 34 milioni di dollari di oneri di svalutazione, costi di ristrutturazione e altre 
spese di chiusura correlate durante il secondo trimestre 2006, relativi principalmente alla riduzione di 
personale, con un impatto dopo le imposte di circa 0,03 dollari per azione. Nel trimestre precedente, 
le spese relative alla ristrutturazione erano state di 13 milioni di dollari, ovvero 0,01 dollari per 
azione dopo le imposte e di 22 milioni di dollari, ovvero di 0,02 dollari per azione dopo le imposte 
nel trimestre di un anno fa.  

Nel secondo trimestre del 2006, il tasso di cambio medio effettivo della Società è stato circa 1,23 
dollari per  €1, rispetto a 1,20 dollari per  €1 del primo trimestre del 2006 e 1,30 dollari per €1 nel 
trimestre di un anno fa. Il tasso di cambio effettivo della Società riflette i livelli dei tassi di cambio 
reali combinati con l’effetto dei contratti di hedging. 

Principali dati su cash flow e stato patrimoniale  
 
Il flusso di cassa netto da attività operative nel secondo trimestre 2006 era di 800 milioni di dollari 
rispetto ai 577 milioni di dollari del trimestre precedente. Le spese in conto capitale sono state di 399 
milioni di dollari nel secondo trimestre 2006 e di 696 milioni di dollari per la prima metà, rispetto a 
363 milioni di dollari e 927 milioni di dollari negli stessi periodi del 2005, rispettivamente. Il cash 
flow operativo netto* era di 241 milioni di dollari per il secondo trimestre, rispetto a 23 milioni di 
dollari dello stesso trimestre di un anno prima, e 187 milioni di dollari del trimestre precedente. Nella 
prima metà of 2006, la ST aveva 428 milioni di dollari di cash flow operativo netto rispetto a -193 
milioni di dollari della prima metà del 2005. 
 
Al primo luglio 2006, la cassa e le disponibilità liquide, i titoli negoziabili e i depositi a breve 
termine della ST erano cresciuti a 3,9 miliardi di dollari e l’indebitamento totale era pari a 3,4 
miliardi di dollari. La posizione finanziaria netta** era migliorata sequenzialmente di circa 139 
milioni di dollari a una posizione di cassa netta di 539 milioni di dollari dopo il pagamento di 107 
milioni di dollari in dividendi. Il patrimonio netto era di 9,1 miliardi di dollari al primo luglio 2006.  
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(*

) Il cash flow operativo netto è definito come flusso di cassa netto da attività operative (800 milioni di dollari 

nel secondo trimestre 2006) meno il flusso di cassa netto impiegato per attività di investimento escludendo i 
pagamenti per acquisti di e proventi dalla vendita di titoli negoziabili e i depositi a breve termine (559 milioni 
di dollari nel secondo trimestre 2006).  
(**) La posizione finanziaria netta è definita come disponibilità liquide di cassa, titoli equivalenti e depositi di 
breve termine (3.895 milioni di dollari) meno il debito complessivo (debiti verso banche per 0 milioni di 
dollari + quota a breve di finanziamenti a lungo termine per 1.503 milioni di dollari + debiti a lungo termine 
per 1.853 milioni di dollari). 
 

 Commenti del President & CEO 

Carlo Bozotti, President & CEO, ha commentato: “ La ST ha conseguito forti miglioramenti in 
ricavi e utili nel secondo trimestre e nella prima metà dell’anno. I ricavi nella prima metà del 
2006 sono aumentati del 14,4% rispetto allo stesso periodo di una anno fa, mentre il settore è 
cresciuto ad una prima stima di circa il 9%, a dimostrazione che la ST sta guadagnando quote 
di mercato sull’onda della forza crescente della nostra offerta di prodotti. Continueremo a 
migliorare la competitività del nostro portafoglio prodotti per tutto il resto di quest’anno, con 
altri importanti successi nella progettazione in tutti i segmenti di mercato.  

“Nell’insieme, i risultati positivi in termini di ricavi, amplificati dalle iniziative di risparmio sui 
costi, hanno messo la ST in grado di realizzare una forte crescita nell’utile netto superiore a 
140 milioni di dollari rispetto ad un anno prima e di circa il 28% sequenzialmente. E’ 
importante notare che tutti i margini operativi dei segmenti dei gruppi di prodotto sono 
migliorati sia sequenzialmente sia da un anno all’altro. L’aumento sequenziale del reddito 
operativo prima delle ristrutturazioni, insieme con alcuni miglioramenti nella rotazione delle 
attivita’ grazie alla disciplina nella spesa in conto capitale, hanno prodotto nel secondo 
trimestre un RONA che si avvicina al 10%.  

“Inoltre, nel secondo trimestre, l’utile per azione prima delle ristrutturazioni - indicatore 
finanziario chiave - è aumentato a 0,21 dollari da 0,05 dollari di un anno fa, mentre nella prima 
metà del 2006 il cash flow operativo netto aveva raggiunto i 428 milioni di dollari. Ci 
attendiamo costanti miglioramenti negli utili per azione con il completamento della cessazione 
dell’attività di tre linee manifatturiere e la maturazione di altri benefici provenienti da azioni 
sui costi.”  

Altri dati finanziari e operativi per il secondo trimestre 2006  

La tabella e i commenti che seguono forniscono una ripartizione dei ricavi e del reddito operativo per 
segmento di prodotto.  
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Ricavi netti e reddito operativo per segmento di gruppo di prodotto: 

 
In Milioni di dollari US  Secondo trimestre 2006 

Segmento  ricavi netti 
%  dei 
ricavi netti 

Reddito 
operativo 
(perdita) 

       
Application Specific Product Group*   1.367 54,8%  108 
MPA (Micro, Power & Analog)** 560 22,5% 87 
MPG (Memory Products Group) 544 21,8% 23 
Altri (1)(2) 24 0,9% (49) 
       
TOTALE  2.495 100%        169 

 
* Automobile; Periferiche per computer; Prodotti Home, Personal & Communication 
** A partire dal 1° gennaio 2006 il Gruppo Microcontrollori, prodotti Lineari e Discreti (MLD) è stato 
ribattezzato segmento di prodotto Micro, Potenza e Analogici (MPA) per rifletterne meglio la focalizzazione 
del portafoglio prodotti e la migliore capacità di servire il mercato con un’offerta innovativa nel settore dei 
prodotti analogici avanzati. Non sono stati apportati cambiamenti nel perimetro di attività o 
nell’organizzazione del Gruppo. 
 
(1) I ricavi netti della categoria “Altri” includono i proventi dalle vendite di Sottosistemi e di altri prodotti non 
allocati a segmenti di prodotto.  
(2) La perdita operativa della categoria "Altri" include voci come gli oneri di svalutazione, i costi di 
ristrutturazione e altre spese di chiusura correlate, i costi di avviamento e altre spese non allocate, tra cui quelle 
per programmi di ricerca e sviluppo strategici o speciali, alcune spese operative a livello corporate, alcune 
rivendicazioni di brevetti e controversie legali e altri costi non riconducibili ai segmenti di prodotto, nonché gli 
utili o le perdite operative del segmento Sottosistemi e Altri Prodotti. Alcuni costi, in particolare di R&S, 
prima inclusi nella categoria “Altri”, sono stati allocati ai segmenti.  

Su base sequenziale, i ricavi dei Gruppi di prodotto per applicazioni specifiche sono aumentati del 
3,8%, le vendite MPA sono cresciute del 14,1%, e quelle MPG dello 0,9%. L’utile operativo è 
aumentato per tutti i segmenti con redditi operativi di 108 milioni di dollari, 87 milioni di dollari, e 
23 milioni di dollari per i Gruppi di prodotto per applicazioni specifiche, MPA, e MPG, 
rispettivamente. Nelle memorie Flash, il mix di prodotto è migliorato, a riprova della crescita a due 
cifre dei prodotti NOR. Complessivamente, le vendite di memorie Flash sono state essenzialmente 
stabili su una base sequenziale di 401 milioni di dollari.  

Ricavi netti del secondo trimestre 2006 per segmento di mercato 

La tabella seguente riporta una stima, con uno scostamento compreso fra il 5% e il 10% rispetto 
all’importo assoluto in dollari, del peso relativo di ciascun segmento di mercato nel secondo trimestre 
2006. 



 

 5

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Tutti i cinque segmenti di mercato hanno registrato aumenti sequenziali delle vendite nel secondo 
trimestre. Industriale e altri è cresciuto di quasi il 10% e Telecomunicazioni di quasi il 7%.  
Automobile e Computer sono aumentati rispettivamente di quasi il 5% e il 4% e l’Elettronica di 
consumo è aumentata dell’1% complessivamente, visto che la forza nell’elettronica di consumo 
digitale è stata parzialmente bilanciata da deboli vendite nell’elettronica di consumo analogica. 
 
Risultati della prima metà 2006  
 
I ricavi netti per la prima metà sono stati di 4.858 milioni di dollari, un aumento del 14,4% rispetto a 
ricavi di 4.245 milioni di dollari della prima metà 2005. Il margine lordo è stato di 1.719 milioni di 
dollari, ovvero il 35,4% dei ricavi netti, rispetto a 1.399 milioni di dollari ovvero il 32,9% dei ricavi 
netti per la prima metà 2005. L’utile operativo è stato di 309 milioni di dollari, rispetto a una perdita 
di 55 milioni di dollari nella prima metà dello scorso anno. L’utile netto è stato di 299 milioni di 
dollari, ovvero 0,32 dollari per azione dopo la diluizione, rispetto ad una perdita netta di 5 milioni di 
dollari, ovvero -0,01 dollari per azione dopo la diluizione nella prima metà dello scorso anno. L’utile 
netto comprendeva oneri di ristrutturazione, svalutazione e altre spese di chiusura correlate al netto 
delle imposte di 47 milioni di dollari e 100 milioni di dollari rispettivamente per la prima metà del 
2006 e del 2005. 
 
Le spese di Ricerca e sviluppo sono state di 817 milioni di dollari, rispetto a 827 milioni di dollari 
nella prima metà del 2005. Le spese di vendita, generali e amministrative sono state di 522 milioni di 
dollari rispetto a 519 milioni di dollari nella prima metà 2005.  
 
Nella prima metà 2006, il tasso di cambio medio effettivo della Società è stato di circa 1,22 dollari 
per  €1, rispetto a 1,30 dollari per un  €1 per la prima metà 2005.  

Ricavi netti e reddito operativo prima metà 2006 per segmento di gruppo di prodotto: 
In milioni di dollari US  Prima meta’ 2006 

Segmento Ricavi netti 
% dei 
ricavi netti 

Reddito 
operativo 
(perdita) 

       
Application Specific Product Groups*   2.684 55,2%    203 
MPA (Micro, Power & Analog)** 1.051 21,7% 151 
MPG (Memory Products Group) 1.083 22,3% 24 
Altri (1)(2) 40 0,8% (69) 
       
TOTALE  4.858 100%   309 

% dei ricavi netti 

Automobile 

Consumer 

Computer 

Telecom 

Industriale & altri 

15% 

16% 

17% 

38% 

14% 
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- cambiamenti nei tassi di cambio fra il dollaro US e l'Euro, rispetto al tasso di cambio effettivo di 
1,255 dollari per 1 Euro, e fra il dollaro USA e le valute degli altri principali paesi nei quali la 
Società ha attualmente la propria infrastruttura operativa; 
- la nostra capacità di gestire la struttura di costi fissi, compresa la capacità di utilizzare in maniera 
adeguata e di far lavorare gli impianti produttivi a livelli sufficienti a coprire i costi operativi fissi in 
un settore industriale altamente competitivo e ad andamento ciclico; 
- la nostra capacità in un ambiente altamente competitivo, di assicurarsi l’accettazione da parte del 
cliente e di raggiungere le aspettative in termini di prezzo per forniture in grandi volumi dei nostri 
nuovi prodotti nello sviluppo dei quali abbiamo investito o stiamo attualmente investendo;  
- i benefici attesi da alleanze nella Ricerca & Sviluppo e attività di collaborazione, così come il 
costante perseguimento delle nostre diverse alleanze per come sono attualmente strutturate, nel 
campo dello sviluppo di  nuovi prodotti o tecnologie avanzati; 
- la capacità dei nostri fornitori di soddisfare la nostra domanda di forniture e materiali e di offrire 
prezzi competitivi; 
- mutamenti nelle condizioni economiche, sociali, o politiche così come eventi naturali quali 
maltempo, rischi sanitari, epidemie o terremoti nei Paesi in cui la Società e i suoi clienti chiave 
operano;  
- mutamenti nella nostra posizione fiscale complessiva in conseguenza di cambiamenti nella 
legislazione fiscale o come risultato di verifiche fiscali; 
- la nostra capacità di ottenere le licenze necessarie sulla proprietà intellettuale di terze parti, il 
risultato di controversie e l’esito di azioni condotte dai nostri concorrenti. 
 
Tali affermazioni relative al futuro sono soggette a diversi rischi e incertezze, che possono far sì che i 
risultati o la performance effettivi delle nostre attività differiscano materialmente e negativamente da 
quelli indicati in tali dichiarazioni. Alcune delle affermazioni relative al futuro possono essere 
identificate dall’uso di termini rivolti al futuro come “crede”, “può”,“sarà”, “dovrebbe”, 
“potrebbe”, “prevede” o espressioni simili, o la loro negazione o altre variazioni di esse o termini 
comparabili, o da discussioni di strategia, piani o intenzioni. Alcuni di questi fattori di rischio sono 
dichiarati e discussi con maggiore dettaglio alla voce“Item 3. Key Information-Risk Factors” 
compresa nel nostro bilancio annuale sul Modulo 20-F per l’anno conclusosi il 31 dicembre 2005, 
come depositato presso la SEC il 3 marzo 2006. Se uno o più di questi rischi o incertezze si 
materializzasse, o se le assunzioni sottostanti si dimostrassero non corrette, i risultati effettivi 
potrebbero variare sostanzialmente da quelli descritti in questo annuncio come anticipato, creduto o 
atteso. Non intendiamo, né assumiamo impegni per, aggiornare alcuna informazione sul settore o 
dichiarazioni relative al futuro dichiarate in questo annuncio in modo da riflettere eventi o 
circostanze sopravvenuti. 
Le attività economiche e le condizioni finanziarie della Società potrebbero subire l’influenza 
negativa di cambiamenti sfavorevoli relativi ad uno qualunque dei fattori di cui sopra od altri fattori 
di volta in volta indicati sotto la dicitura “Fattori di rischio” nei resoconti SEC presentati dalla 
Società, fra cui il Modulo 20-F. 
 
Informazioni sulla conference call 
 
La direzione della STMicroelectronics terrà una conference call mercoledì 26 luglio 2006 alle ore 15  
per discutere la performance del secondo trimestre del 2006. 
 
La conference call sarà disponibile via Internet sul sito: www.vcall.com. Si prega di accedere al sito 
web almeno quindici minuti prima dell’inizio della conference call per registrarsi, scaricare e 
installare il software audio necessario. La trasmissione sarà disponibile fino al 4 agosto 2006. 
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Alcune informazioni sulla STMicroelectronics 
La STMicroelectronics è leader a livello globale dallo sviluppo alla consegna, nelle soluzioni a semiconduttore 
per tutta la gamma di applicazioni microelettroniche. Grazie ad un’ineguagliata combinazione di esperienza 
nel silicio e nei sistemi, grandi capacità manifatturiere, portafoglio di proprietà intellettuale e partner strategici, 
l’azienda è all’avanguardia nella tecnologia del System-on-Chip (sistema completo su singolo chip) e i suoi 
prodotti hanno un ruolo essenziale nel rendere possibile l’attuale convergenza di applicazioni e mercati. Le 
azioni della Società sono quotate al New York Stock Exchange, a Euronext Paris e alla Borsa Italiana. Nel 
2005 i ricavi netti della Società sono stati pari a 8,88 miliardi di dollari e gli utili netti a 266 milioni di dollari. 
Per ulteriori informazioni sulla STMicroelectronics consultare il sito www.st.com 

 
(tabelle allegate) 

Per ulteriori informazioni: 
 
Relazioni con gli investitori: 
Stanley March    Fabrizio Rossini 
Vice President, Investor Relations Investor Relations Senior Manager 
Tel: +1.212.821.89.39   Tel: +41.22.929.69.73 
Fax: +1.212.821.89.23   Fax: +41.22.929.69.61 
Email: stan.march@st.com  Email: fabrizio.rossini@st.com 
 
Relazioni con la stampa 
Laura Sipala - Capo ufficio stampa Italia 
T: 039 603 5113 - Fax 039 603 6094 
e-mail: STMicroelectronics.ufficiostampa@st.com 
 
 


